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EDITOS

L'activitéd’OradéaVie, compagnie d’assurance viede Société
Générale Assurances, dédiée aux partenariats extérieurs en

France est un levier de croissance majeur pour notre métier.

Le modéle d’Oradéa Vie nous permet d’innover au quotidien
etde construire des solutions d’assurance vie et de prévoyance
évolutives en parfaite adéquation avec les tendances du

marché et les besoins de nos partenaires.

Présente au coeur de la stratégie de développement du groupe
leader de la bancassurance en France, Oradéa Vie s'appuie
sur de nombreuses ressources et expertises dédiées tout en
tirant avantage de la solidité financiére d'un grand groupe.
Forte de ses atouts, Oradéa Vie poursuit sa croissance en
misant sur |'innovation, la réactivité et I'accompagnement de

proximité de ses partenaires sur la durée.

Ingrid Bocris
Directeur général

Avec un doublement de ses encours depuis 2015, Oradéa Vie
poursuit sa croissance en articulant sa stratégie autour de deux
axes majeurs. Tout d'abord sur |'épargne, via des partenariats
d’envergure avec des plateformes de conseillers en gestion de
patrimoine et des acteurs de la gestion privée. Et deuxiémement
surlaprévoyance, etl’assuranceemprunteurviadespartenariats

avec des courtiers et des prescripteurs en crédits.

Animés par notre culture du partenariat et de |'innovation,
nous attachons une attention toute particuliére a construire
avec nos partenaires des solutions répondant & leurs attentes
spécifiques et & leur business model. Le développement de
I'activité et la confiance qu'ils nous accordent témoignent
en outre de la qualité de gestion des contrats, dimension

essentielle dans la pérennité d'un partenariat.

Sur ces bases solides, nous sommes enthousiastes & |'idée
d’accompagnernos partenaires au quotidien afin de contribuer

a la préparation des projets d’avenir de leurs clients.

Thibaut Peigney
Directeur général délégué
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Oradéa Vie est la compagnie d’assurance vie de Société Générale Assurances exclusivement dédiée
aux partenariats extérieurs en France :

100 %

FILIALE DE SOGECAP
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NOTES AU MOINS «AA» UNITES DE COMPTE
dans le support euros de SOGECAP & fin 2019 dans les encours assurance vie d'Oradéa Vie & fin 2019

réalisé en 2019 par Oradéa Vie
Qu

(1) Depuis 15 ans Oradéa Vie est certifiée pour |'accompagnement de la relation client dans le cadre de la gestion des contrats et de I'indemnisation des sinistres. Cette certification a été renouvelée en
juin 2018. C'est un gage d’excellence pour nos partenaires et nos client finaux dans la conception de nos offres, la gestion des contrats et I'indemnisation des sinistres.

Société Générale Assurances est la marque commerciale de SOGECAP. 3



PARTENARIATS

L'ambition d’Oradéa Vie est de répondre au mieux aux attentes de nos
partenaires autour de trois exigences : proximité, fiabilité et créativité.
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Notre organisation incarne notre stratégie de développement tournée vers les partenariats.
Nous mettons & disposition de nos partenaires les expertises de Société Générale Assurances et de son écosystéme.

ORADEAVIE

Une équipe commerciale avec un
interlocuteur  dédié pour chaque
partenaire, gage de notre disponibilité
et de notre réactivité.

Un back office dédi¢ aux partenariats
pour la gestion des contrats clients
dans le respect des engagements &
long terme.

Une  équipe  marketing  pour
accompagner nos partenaires dans la
construction de leurs offres en tenant
compte de leur business model.

Un middle office spécifique pour le
suivi des opérations au quotidien
avec les équipes de nos partenaires.

Nos partenaires privilégiés

Plateformes de Conseillers en Gestion de Patrimoine

Gestion Privée

Courtiers

Prescripteurs en crédit

De nombreuses expertises mobilisées :

T

SGCIB @
Lyxor @
Adequity “

SG Private Banking ©)

SOCIETE
GENERALE

T

Ingénierie patrimoniale
et financiére

Juridique et conformité
Actuariat et technique produit

Sogelife (Luxembourg)

SOCIETE GENERALE

Assurances

Et autres acteurs :
Banques en ligne, organismes de crédit, etc, ...

(2) Société Générale Corporate & Investment Banking (SG CIB) est une structure dédiée & trois activités principales : la banque d'investissement, le financement et les activités de marchés.

(3) Lyxor est un spécialiste européen de la gestion d’actifs, expert dans tous les styles d'investissement (actif, passif, alternatif). Le Groupe Lyxor est composé des filiales Lyxor International Asset Management (“Lyxor

ETF”), et de Lyxor Asset Management ("Lyxor AM”).
(4) Adequity est la premiére gamme de produits structurés dédiée aux conseillers en gestion de patrimoine indépendants.
(5) SG Private Banking regroupe les activités banque privée du Groupe Société Générale pour répondre aux besoins des clients les plus fortunés.




EXPERTISES

Oradéa Vie propose une gamme complete de produits d assurance pour
répondre aux différents besoins en matiere d'épargne, de retraite,
de transmission de patrimoine et de protection.




Notre relation de confiance avec nos partenaires s’appuie sur un savoirfaire et des expertises reconnues depuis
plusieurs années.

é EPARGNE

Nos solutions «prétes & |'emploi»
Une gamme compléte de produits d’assurance vie et de capitalisation avec notamment:

*  Multisupport Excellence : un contrat d’assurance vie patrimonial concu [aour
accompagner au mieux les clients dans la gestion et |'optimisation de leurs
investissements.

* PER Lignage : une nouvelle solution refraite innovante, capitalisant sur les atouts du
PERP Lignage. Plusieurs gestions (ISR...), bouquet de rentes, arbitrages automatiques...

* LA CONSTRUCTION DE SOLUTIONS PERSONNALISEES

SUR-MESURE
Des solutions d'épargne innovantes et complétes, labellisables et personnalisables
en fonction des besoins de nos partenaires grdce & la richesse de :

® Notre offre en unités de compte (OPC, immobilier, structurés, ETF, titres vifs,
Private Equity,...),

* Nos différentes offres de Gestions sous Mandat adaptées & la clientéle de
fortune et aux Banques Privées,

* Nos services d’accompagnement & l'investissement (sécurisation des gains,
investissement progressif...).

?@ DIGITAL

Des connexions aux systémes informatiques de nos partenaires
pour accepter des souscriptions/opérations 100% digitales.

Des solutions de signatures électroniques intégrées dans nos * Catalogue d’AP),

PREVOYANCE/ASSURANCE
DES EMPRUNTEURS

® Des solutions de Prévoyance et d'Assurance Emprunteur (ADE)
adaptées aux besoins des réseaux de nos partenaires et de leurs clients.

* Une anticipation des évolutions réglementaires et des attentes des
clients en matiére de protection afin d’offrir des solutions pertinentes.

* NOTRE CAPACITE D’ADAPTABILITE A LA STRATEGIE
DE NOS PARTENAIRES
® En développant des solutions gérées et assurées (sous la forme
d’une gamme préte & I'emploi ou sur-mesure),

ou

e En proposant une délégation totale ou partielle de gestion.

* ET TOUJOURS NOTRE VOLONTE FORTE D’INVESTIR DANS LE DIGITAL AFIN
D’ETRE AU PLUS PRES DES BESOINS DE NOS DIFFERENTS PARTENAIRES

pparcours épargne et ADE (Sélecﬁon médicale 100% dlglfcﬂe) ® |iens avec Ies principaux agrégafeurs dU marchél__'
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INNOVATIONS

Oradéa Vie : l'agilité d’une start-up, l'expertise d’un bancassureur et la force
d’un grand groupe.
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Nous accompagnons nos partenaires dans la co-construction de solutions innovantes et labellisées afin d’enrichir
I’expérience client et de participer au développement de leur business model.

Quelques illustrations de nos réalisations

é EPARGNE

UN FONDS EN EUROS NOUVELLE GENERATION
I support en euros « dynamique » dont le rendement est corrélé & I'évolution des
marchés avec une garantie du capital net investi & tout moment.

® Enéchange du rendement d’un support en euros traditionnel, les clients accédent
& un potentiel de performance plus élevé via une solution financiére dynamique.

L’ASSURANCE VIE 100% ETF
Un contrat d’assurance vie innovant par son univers d’investissement composé de
trackers répliquant de grands indices mondiaux.

e Des ETFs sélectionnés et gérés au sein de différentes gestions (pilotée, retraite...) par
Lyxor Asset Management.

UN SUPPORT DE PRIVATE EQUITY
Un support innovant et diversifié investi dans des fonds de Private Equity de qualité
institutionnelle avec une liquidité assurée.

L'’ASSURANCE VIE 100% DIGITALE

Un déploiement qui allie autonomie du client et valorisation du suivi des allocations
financiéres.

* Un contrat d’assurance vie sur la 1% plateforme online qui concilie autonomie
du client, Robo Advisor et accompagnement patrimonial sur la durée.

LA VALORISATION DU CONSEIL
Un contrat valorisant le réle du conseiller (préconisations, suivi...) par son mécanisme
de farification.

® En échange de frais de gestion réduits, une commission attribuée au conseiller
si la performance de I'allocation financiére du client est positive sur I'année.

PREVOYANCE/ASSURANCE
DES EMPRUNTEURS

IRIADE EMPRUNTEUR

Une assurance emprunteur innovante, digitale et modulable.

e Offre proposée en partenariat avec la plateforme Assurtech francaise, 100%
digitale «Multinet Services».

® Accessible a tous les distributeurs et aux clients recherchant un processus
d’adhésion en temps réel automatisé.

e Adhésion simple et rapide: signature électronique, sélection médicale en ligne,
équivalence des garanties.

OFFRE DEPENDANCE

Participer aux enjeux sociétaux d'aujourd’hui et de demain.
e Offre compléte en cas de dépendance totale et partielle (rente / capital).
e Assistance qui débute dés I'adhésion avec le volet diagnostic habitat.

Des prestations & la fois pour |'assuré (informations juridiques, télé-assistance,
aide ménagére) et pour ses proches (formation de I'aidant).

e Adhésion rapide avec un parcours de souscription adapté a la vente a distance
(téléphone ou en ligne).
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SUR-MESURE

Oradéa Vie vous propose toutes les « briques » pour co-constriuire
avec vous des solutions optimales et personnalisables.
Simples ou complexes, nos produits sont les volres.
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Notre objectif : créer pour nos partenaires des produits leur correspondant, répondant aux attentes spécifiques
de leurs clients et les accompagner dans leur développement dans la durée.

1

SUR-MESURE

DEFINITION ~ 7
ET RECUEIL DU BESOIN BUSINESS
Echanges privilégiés avec I'interlocuteur commercial I_ _I
Oradéa Vie dédié & chacun de nos partenaires.
PROXIMITE
FIABILITE
CREATIVITE

PARTENARIATS

ACCOMPAGNEMENT
TOUT AU LONG DE LA VIE DU PRODUIT

Suivi en aprésvente et amélioration continue de
|'offre afin de la maintenir aux meilleurs standards
du marché.

Proactivité et accompagnement global sur le marché
de l'assurance vie et de la prévoyance (suivi
réglementaire par exemple).

& &

EXPERTISES 2

REFLEXION A
EN S’APPUYANT SUR LES POLES D’EXPERTISE
DE SOCIETE GENERALE ASSURANCES

Ftude interne du besoin par les différents péles de
compétences : Actuariat, Marketing, Juridique, Conformité,
Asset Managers du Groupe.

Notre enjeu : étre force de proposition en présentant des
scénarii d'offres complétes et adaptées aux besoins de nos
partenaires et & ceux de leurs clients.

INNOVATIONS 3

CO-CONSTRUCTION
DU PRODUIT DANS UNE RECHERCHE
D’'EXCELLENCE

Création de produits innovants répondant aux exigences
et au business model de nos partenaires.

1
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ORADEAVIE

GROUPE SOCIETE GENERALE
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oradea.vie@socgen.com Assistance commerciale : 01 57 61 83 53 oradeavie.fr

DOCUMENT INFORMATIF SANS VALEUR CONTRACTUELLE A DESTINATION DES PROFESSIONNELS

Oradéa Vie, Société Anonyme d’assurance sur la vie et de capitalisation au capital de 26 704 256 EUR.
Entreprise régie par le code des assurances et immatriculée au RCS de NANTERRE sous le numéro unique d'identification 430 435 669.
Siege social : Tour D2 - 17 bis place des Reflets — 92919 Paris La Défense Cedex
Copyrignt Pierre-Elie de PIBRAC



